Vertrieb — DVS

VS Kompetenz fiir
Vertrieb und Verkauf

DVS — Marktfihrer fir Weiterbildung
in Vertrieb und Verkauf

Mit mehr als drei Jahrzehnten geballter Kompetenz in Vertrieb und Verkauf genief3t die DVS eine
hohe Reputation am Markt. Durch den intensiven Austausch mit Praktikern und Experten aus
Vertrieb und Verkauf stellt die DVS lhnen ein Weiterbildungsprogramm zur Verfligung, das sich
an der aktuellen Praxis ausrichtet und dabei auch immer im Blick behdlt, welche neuen Heraus-
forderungen im Vertrieb zu bewdltigen sind.

Deutsche Verkaufsleiter-Schule

Durch diese permanente Ausrichtung an lhren Bedurfnissen in Vertrieb und Verkauf schafft die
DVS den breiten Transfer der Inhalte zurtick in die vertriebliche Praxis und férdert damit lhren
individuellen Unternehmenserfolg.
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Verkauf und
Verhandlungs-
fiihrung

Themen und Veranstaltungsspektrum

Die DVS bietet alle Facetten der personlichen
Weiterbildung im Vertrieb. Stellen Sie sich Ihr
Programm nach Ihren individuellen Bediirf-
nissen zusammen. Sie wiahlen Art und Um-
fang, der Ihnen am besten entspricht und ent-
scheiden tiber die Themenzusammenstellung,

Innendienst und
Kundenservice

Key Account
Management

und Recht
fiir den Vertrieb

Wir fithren unsere Seminare und Zertifikatsprogramme

die Thnen hilft, Thre Karriere voranzubringen.
Wir beraten Sie hierbei gerne.

Bei Verdnderungen im Unternehmen unterstiitzen wir Sie mit

auch individuell fiir IThr Unternehmen durch bzw. entwickeln
komplett neue QualifizierungsmaRnahmen.

einer ganzheitlichen Vorgehensweise durch die Verkniipfung
von Beratung, Training und Coaching — auch international.

Die Referenten und Trainer

Unsere Referenten und Trainer sind anerkannte, praxiserfahrene
Experten in ihrem jeweiligen Themengebiet. Aufgrund ihrer lang-
jdhrigen vertrieblichen Praxis kénnen sie auf ein umfassendes
Wissen zuriickgreifen und dieses mit aktuellen Beispielen an die
Teilnehmer weitergeben.

Profitieren Sie von einem umfangreichen Erfahrungsschatz und
Know-how, das in der Praxis seine ,Feuertaufe” bestanden hat.
Entwickeln Sie zusammen mit unseren Referenten und Trainern
ein Wissen, das fur Sie zu konkreten Lésungsansdtzen in lhrem
beruflichen Alltag fuhrt. Nutzen Sie den Austausch und das Netz-
werk mit den tbrigen Teilnehmern und meistern Sie lhre kinftigen
Herausforderungen.




Vertrieb — DVS

Qualifizierungsprogramme

mit anerkanntem DVS-Zertifikat

Ob Sie sich fur das Ausbildungsprogramm zum ,, Top-Verkdufer” oder fur die Weiterbildung zum
,Gepriften Vertriebsleiter” entscheiden — alle Qualifizierungsprogramme der DVS sind bei
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Personal- und Vertriebsentscheidern sowie -verantwortlichen anerkannt und gerne gesehen. Sie
haben sich tiber Jahrzehnte branchentibergreifend in der systematischen Personalentwicklung

im Vertrieb etabliert.

Weiterbildung zum

Vertriebsleiter
Weiterbildung zum Weiterbildung Weiterbildung
Innendienstleiter zum Key Account zum Regional-
Manager leiter

Ausbildung zum
Top-Verkdufer
oder

Ausbildung zum
aktiven Verkdufer

im Innendienst Leiter Vertriebs-

innendienst und

Verkdufer und Nachwuchs-

Einsteiger in den

Fuhrungskrafte
Verkauf

Innendienst

Diese fundierten und umfassenden Programme unterliegen einer
stindigen Qualitatspriifung mit dem Ziel, die Bediirfnisse und Ent-
wicklungen in der vertrieblichen Praxis zu erfassen, damit Sie in
Threr taglichen Vertriebsarbeit erfolgreich sein konnen. Durch die
Teilnahme an der (freiwilligen) Priifung entscheiden sich die Teil-

Deutscher Vertriebs- und Verkaufskongress (DVVK)
Leadership in Sales

Der Deutsche Vertriebs- und Verkaufskongress (DVVK) ist seit
Jahrzehnten der wichtigste branchenubergreifende Termin fur alle
Top-Entscheider sowie Fach- und Fiihrungskrdfte in Vertrieb und
Verkauf. Renommierte Keynote-Speaker und Experten aus
Wissenschaft und Praxis sorgen fuir Spannung und Diskussion:
Von top-aktuellen Themen, tiber Trends und Entwicklungen bis
hin zur Vorstellung innovativer Konzepte und Best-Practice-
Beispielen sind Sie immer am Puls der Zeit und wissen, was den
Markt bewegt. In diesem branchentibergreifenden und hoch-
karatigen Netzwerk von Top-Fuihrungskraften im Vertrieb konnen
Sie sich mit Experten und Pionieren austauschen und gewinnen
neue Impulse und Ideen fir Ihre Vertriebspraxis.

Weitere Informationen zum Jour fixe des Vertriebs finden Sie
auf den folgenden Seiten oder unter www.dvvk.de
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nehmer der einzelnen Aus- und Weiterbildungen dazu, ihren
eigenen Lernerfolg zu tiberpriifen und diesen ihren Vorgesetzten
entsprechend mit einem Zertifikat der DVS zu bestitigen. Nun ent-
scheiden Sie: Welches Programm ist fiir Ihren ndchsten Karriere-
schritt die richtige Investition?




